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2% 1| INTRODUCCION: POR QUE
DOMINAR EL ARTE DE HABLAR
EN PUBLICO TE TRANSFORMA
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? 2. ¢{QUE ES UN DISCURSO
EFECTIVO Y POR QUE EL
MENSAJE CLAVE LO ES TODO?

La base de todo gran discurso es una idea:

;Qué debe recordar tu audiencia cuando termines de hablar?

Ese es tu mensaje clave: una frase breve, concreta y poderosa que
condensa todo lo que queres comunicar. Si todo lo demas se olvida, esa
frase debe quedar viva en la mente de tu audiencia.

Ejemplo real:

"Ensenar no es transmitir informacion: es disenar experiencias que

dejen huella.”




© 3. PASO |: DEFINI TU
OBJETIVO COMUNICATIVO
CON PRECISION
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@ 4. PASO 2: EXTRAE TU MENSAJE CLAVE s

CON ESTAS TECNICAS PROFESIONALES S

Escribi 5-7 frases clave. Elegi 1 Explica tu idea en 30 segundos.

potente. Modelo:
@ Ejemplo:

" . . “Soy [nombre], especialista en [areal, y
1 B LRSS 1O e (E) [P (e ayudo a [audiencial a [resultado]

venden propodsitos." ) . .
prop mediante [propuesta unical.

- e Una frase pgglerosa tiene:
)y v . Emocion
af ..
1 . Beneficio

® & =TS o u o
FICDE.PY . e & Accion implicita

“Tu voz puede inspirar y posicionarte
como lider... si la usas con claridad y

oroposito.”




< 5. PASO 3: LA
ESTRUCTURA IDEAL DE UN
DISCURSO QUE IMPACTA

1. Introduccion: agradece y
capta atencion.

2.Contexto / problema: ;quée
esta en juego?

3.Propuesta / idea central

4.Beneficios

5.Cierre con mensaje clave +
llamado a la accion.




S 06.PASO 4: COMO CAPTARY
% MANTENER LA ATENCION DEL
PUBLICO

#' Ejemplo real:
PRACTICO
MIfPEor discursoriue el
‘Gancho raicial (Ristelria o gUE No prepare.
IONCES, Preparo

Preguinita PoteEnte)
CaCla PrESENLaCION COMO;

Voz con intencion \ s .
SiiTUera la prmerar..

€ corporat abierto
LINg personat

,Pausasiestrategjicas




¥ 7. PASO 5: TECNICAS DE CIERRE
MEMORABLES Y LLAMADO A LA ACCION
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© Ejemplo:

“[UVoZ Ya esilna marcal
lUHaVorZ




8. ERRORES COMUNES AL
HABLAR EN PUBLICO (Y COMO
EVITARLOS)

Hablar sin mensaje claro

Vas de tema en tema sin una idea central. El publico se pierde.. y olvida
todo.
Memorizar palabra por palabra

Te volves rigido, artificial y vulnerable al olvido. Mejor, memoriza ideas
clave.
Falta de conexion visual

Leer o evitar mirar al publico genera desconexion e inseguridad.
Comenzar sin gancho

Si no captas la atencion en los primeros segundos.. la perdes.
No ensayar

Improvisar suena bien.. hasta que lo intentas frente a personas reales.

Terminar sin direccion

Un final sin fuerza ni llamado a la accion deja tu mensaje en el aire..




9. CONCLUSION: CONVERTI[
CADA PRESENTACION EN UNA L% %r
"""""""""""" OPORTUNIDAD DE POSICIONARTE '« ¢ i

Ya tenés el método: defini tu objetivo, extrae tu mensaje clave,
estructura con intencion, conecta con emocion y practica con
estrategia.

Tu voz es una herramienta poderosa. Usala con intencion.

Cada vez que hablas, estas construyendo tu marca, dejando tu

HUELLA




#® BONUS: (QUERES EJERCICIOS
PRACTICOS?

Escribi tu proximo mensaje clave.
Grabate dando el discurso y escuchate.

Hace una presentacion frente a alguien y pedile feedback.

T Si querés plantillas, ejercicios o asesoramiento personalizado,

podées contactarme a traves de www.walterenciso.com.


https://walterenciso.com/

